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In diesem Jahr wird GRANIT als Marke 20 Jahre alt, blickt aber auf
eine noch viel langere Vergangenheit in der Landtechnik zuriick.

2016 feiert GRANIT 20-jdhriges Jubildum,
denn Ende des Jahres 1996 wurde die Marke
offiziell eingetragen. Doch die Urspriinge des
Unternehmens liegen noch sehr viel weiter
zuriick. Gestartet 1923 als kleine Schmiede
und spater erfolgreich als Landmaschinen-
handler, verfiigt die heutige Fricke Gruppe,
zu der auch GRANIT gehdrt, Uber knapp 100
Jahre Landtechnik-Erfahrung.

Diese Erfahrung war bei Familie Fricke, die
bis heute das Unternehmen fiihrt, gepaart
mit einer gewissen Weitsicht. Diese zeigte
sich auch 1972, als Wilhelm Fricke, der das
Unternehmen seinerzeit in zweiter Genera-
tion fihrte, Hanomag-Ersatzteile in grofen

Schmiedemeister Dietrich
Fricke griindet das Unter-
nehmen in Heeslingen.

1953

Tod Dietrich Frickes und
Ubernahme des Geschafts
durch seinen damals 23-jah-
rigen Sohn, Wilhelm Fricke
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Stiickzahlen aus der seinerzeit auslaufenden
Fahrzeugproduktion in Hannover aufkaufte.

Mit diesem Entschluss war der Grundstein fiir
den Handel mit Ersatzteilen gelegt, der mit
dem Namen GRANIT ganz bewusst an einen
Hanomag-Schleppertypen erinnert. Heute
beliefert GRANIT knapp 40.000 Fachhand-
ler in ganz Europa. Das Sortiment umfasst
nicht nur Ersatzteile samtlicher namhafter
Hersteller, sondern auch ein breites Angebot
an attraktiven Produkten der Eigenmarke
GRANIT. Daraus ergibt sich ein Gesamtsorti-
ment, das die Fachhandler bequem iber den
GRANIT Webshop bestellen kénnen. Davon
machen sie regen Gebrauch. 90 Prozent der

Erweiterung des Geschéfts
durch den Kauf von Ersatz-
teilen aus der ausgelaufenen
Hanomag-Produktion.
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Wilhelm Fricke tbergibt

die Unternehmensfiihrung
an seinen Sohn Hans-Peter
Fricke, der Holger Wachholtz
als weiteren Geschaftsfihrer
in die Firmenleitung holt.
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Auftrage werden heute Uber den 2004 ins
Leben gerufenen Webshop bestellt.
Fachhdndler partizipieren von der Partnerschaft
mit GRANIT gleich dreifach. Denn die moderne
Logistik sowie knapp 60.000 Quadratmeter
Lagerflache garantieren ihnen zum einen eine
schnelle und zuverlassige Lieferung der bené-
tigten Ware. Das umfassende Angebot erlaubt
es den Fachhandlern zum zweiten, ihre Kun-
den stets mit attraktiven Angeboten und pass-
genauen Losungen zu versorgen. Und zu guter
Letzt profitieren sie im Jubilaumsjahr ab jetzt
von vielen attraktiven Jubildumsangeboten.

Die Marke GRANIT
wird geboren
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Heute vertrauen ca. 40.000
Kunden in ganz Europa auf

GRANIT PARTS als ihren Partner

fiir Ersatzteile und Zubehor.
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7.500 Quadratmeter zusatzliche Hallenflache fiir
noch besseren Service

GRANIT hat sein zentrales Logistik-Zentrum in Heeslingen um eine weitere
Halle vergrdof3ert, um auch kiinftig kiirzeste Lieferzeiten zu realisieren.

Etwa 200.000 Artikel liegen im GRANIT
Logistikzentrum standig auf Lager und kén-
nen iber Nacht zu jedem der etwa 40.000
Fachhéndler in Europa ausgeliefert werden.
Um der wachsenden Zahl der Kunden und
ihrer Bestellungen Rechnung zu tragen, ist
das Zentrallager in Heeslingen mit moderns-
ter und in dieser Form in der Landtechnik-
branche in Europa einzigartiger Technik
ausgestattet.
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Zudem vergroRert und modernisiert GRANIT
seine Hallen stetig und hat jetzt wieder eine
weitere Halle mit einer Flache von 7.500 Qua-
dratmetern in Betrieb genommen. Insgesamt
summiert sich die Flache des Zentrallagers
somit auf knapp 60.000 Quadratmeter. Nétig
wurde die Erweiterung, weil kontinuierlich
mehr Landmaschinenhandler und Motoristen
immer haufiger die Dienste von GRANIT in
Anspruch nehmen.

In 97,2 Prozent der Falle gelingt es GRANIT,
bestellte Ware innerhalb der selbst gesetzten
Fristen auch an die Handler zu liefern. Damit
GRANIT auch in Zukunft den bei Fachhandlern
so geschatzten Service der schnellen Lieferung
gewahrleisten kann, wird das Unternehmen
weiterhin in den Ausbau des Zentrallagers
investieren. Denn nur so lasst sich die schnelle
und vor allem vollstandige Auslieferung der
Ersatzteile an die Fachhandler gewahrleisten.

Die neue Halle 14 ist auf dem Luftbild oben rechts im Anschluss an das bestehende Logistikzentrum an dem hellen Hallendach gut zu erkennen.
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Nachdem der erste
Spatenstich noch in
2015 gesetzt wurde,
waren die Dimensi-
onen der 7.500 m?
groBen Halle 14
schon zu Beginn des
Frithjahrs 2016 gut
zu erkennen.

Der erste Teil der AuRenfassade konnte im April 2016 finalisiert werden,...

— e ...als parallel in anderen Bereichen schon wied
Der Regalaufbau lief im Herbst in einigen Hallenteilen noch weiter,... Ware kommissioniert werden konnte. «
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Stanggassinger Landtechnik — Ein eingespieltes Team

Seit 2005 betreut Markus Stanggassinger mit seinem Team Landwirte, Lohn-
unternehmer und Privatkunden rund um die Gemeinde Bischofswiesen.

Ein Team von acht Mitarbeitern arbeitet in
dem 2005 gegriindeten Betrieb Landtech-
nik Stanggassinger in Bischofswiesen. Doch
Kollegen sind sie zum GroRteil schon sehr
viel langer. Denn sie alle kennen sich noch
von ihrem friiheren gemeinsamen Arbeit-
geber, der BayWa. In der Gemeinde Piding,
unmittelbar an der Osterreichischen Grenze
bei Salzburg, hatte das Unternehmen viele
Jahre einen eigenen Standort. Als dieser
2005 geschlossen werden sollte, standen
die Mitarbeiter vor der Frage, wie es flr sie
weitergehen sollte.

Meister Markus Stanggassinger beschloss,
sich selbstandig zu machen, und zwar in einer
kleinen Werkstatt auf dem elterlichen Betrieb
und gemeinsam mit seinen Kollegen. ,Der Hof
meiner Eltern liegt nur wenige Kilometer ent-
fernt vom friiheren Standort der BayWa. Das
Team war eingespielt und Kunden gab es auch
viele in der Region. Da dachte ich mir ,Was
soll schon schiefgehen™, erinnert sich Mar-
kus Stanggassinger, der damals erst 28 Jahre

In den heII.en und modernen Verkaufsraumen bietet Landtechnik
Stanggassinger ein breites Sotziment an Ersatzteilen, Zubehor fiir

Hof und Stall sowie Gartentechnik an.
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alt war. So wurde die Werkstatt
erweitert und modernisiert und
im Januar 2005 als Landtechnik
Stanggassinger erdffnet.

Schon in dieser Phase gab es eine
enge Zusammenarbeit mit GRANIT,
da neben den Ersatzteilen und vieler
Produkte auch die Ausstattung der
Verkaufsraume von GRANIT kommt.
,Die Berater von GRANIT waren eine
super Hilfe auch in der Anfangszeit.
Denn neben der grofen Produktaus-
wahl und dem stets familidren Betriebsklima
bietet GRANIT viel Erfahrung und Beratung
bei allen Fragestellungen. Wir haben uns
immer super unterstltzt gefiihlt”, betont
Markus Stanggassinger, der Geschaftsfiihrer
der Stanggassinger Landtechnik GmbH ist.

Der GroRteil der Kunden sind Landwirte aus
der Region. Aber auch Lohnunternehmer,
Forstwirte und Garten- und Landschafts-
pflegebetriebe vertrauen auf die Dienste
des Betriebs. Entsprechend breit ist das
Angebot, das von Fendt iiber
Massey Ferguson, Péttinger,
Stihl und Viking bis hin zu
Pfanzelt reicht. Das Leistungs-
spektrum umfasst neben dem
Verkauf der Maschinen und
der Technik auch Reparatur
und Service fir die Land- und
Forstwirtschaft sowie fiir
Kleinmotoren.  AuRerdem
bietet Stanggassinger einen
Reifendienst, verfligt (ber

Markus Stanggassinger _
turen fiir das gesamte Landtechnik-Spektrum.

(links) und sein Team bieten Repara-

einen eigenen Hydraulikservice und kann
dank eines eigenen LKWs mit Kran und einem
Servicefahrzeug speziell fiir Melktechnik auch
vor Ort helfen.

Dabei kdnnen sich Kunden auf ein einge-
spieltes Team verlassen, in dem neben alten
Hasen wie dem Meister Johann Hillebrand
mit seinen 45 Jahren Berufserfahrungen auch
der Nachwuchs seinen festen Platz hat. So
macht der 18-jahrige Michael Stanggassinger,
Sohn des Unternehmenschefs, derzeit seine
Ausbildung im elterlichen Betrieb. Allerdings
unter der Anleitung von Altmeister Hille-
brand und nicht unter der seines Vaters, wie
dieser betont. ,SchlieRlich heift es ja nicht
umsonst, seine Lehre soll man nicht beim
eigenen Vater machen.” Da Stanggassinger
Landtechnik der einzige Ausbildungsbetrieb
im gesamten Landkreis ist, gab es fiir den
Junior auch nicht wirklich eine Wahl. Seine
Mutter Andrea Stanggassinger, die auch im
Betrieb arbeitet freut es. Denn so hat sie ihre
Manner immer um sich.
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